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ID LIFE GROUP

La salute connessa,
nei luoghi della vita.

Dispositivi, piattaforma digitale e AI.
Un’offerta configurata per ogni cliente.

Presentazione business · Ottobre 2026

Ambientazione illustrativa
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02L’offerta si definisce nel contratto di progetto. I servizi sanitari richiedono professionisti e condizioni di attivazione specifiche.

Che cosa acquista un cliente ID LIFE

Un punto salute fisico
collegato alla storia
digitale della persona.

La dotazione
Dispositivi e spazio dedicato, scelti per 
l’ambiente e le funzioni richieste.

La piattaforma
Profilo, documenti, misurazioni e 
Althea Med per comprendere le 
informazioni.

Il percorso di servizio
Installazione, formazione e supporto; 
raccordo clinico quando attivato.

Il cliente sceglie un servizio per i propri utenti.
ID LIFE configura le componenti necessarie.
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03Visual di prodotto illustrativi. Dotazione e disponibilità commerciale vanno confermate per la configurazione scelta.

Tre modi per portare il servizio sul posto

Apollo Mobile
Una valigia attrezzata.
Per spazi ridotti e utilizzo flessibile.

Attilio®
Pressione, temperatura, SpO₂.
Frequenza e acquisizione ECG.

Apollo Station®
Uno spazio dedicato.
Per sedi con un’area idonea.
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04Visual illustrativo della configurazione con vetro oscurabile. Oscuramento e requisiti di privacy da verificare per il progetto.

Dentro Apollo, in uno spazio riservato

La persona è all’interno Vetro oscurato durante la misura
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05Althea Med fornisce informazioni, non diagnosi. Schermata dell’app in italiano; i servizi clinici seguono attivazione e responsabilità specifiche.

L’app ID LIFE e Althea Med

La persona ritrova
i propri dati.
Althea Med li rende più chiari.

Profilo e documenti personali
Misurazioni e storico consultabile
Spiegazione informativa di referti e dati
Conversazione scritta e vocale
Report da condividere con il professionista
Consulto professionale, quando attivato.
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06Mappa dei contesti target. L’elenco identifica opportunità commerciali da qualificare, non sedi operative o autorizzazioni generalizzate.

In quale luogo si trova il vostro cliente?

Famiglia di mercato Esempi riconoscibili

Abitare Appartamenti, condomìni, residence e comunità residenziali

Ospitalità e turismo Hotel, resort, villaggi, campeggi, agriturismi e strutture termali

Lavoro e imprese Aziende, uffici, fabbriche, cantieri, infermerie e poli logistici

Sport e benessere Palestre, centri e campi sportivi, piscine, club e ritiri

Sanità e assistenza Farmacie, ospedali, centri diagnostici, ambulatori e strutture assistite

Commercio e mobilità Supermercati, centri commerciali, aree di servizio, stazioni e aeroporti

Comunità e territori Scuole, università, comuni rurali, piazze e centri civici

Viaggio e programmi speciali Porti, crociere, navigazione e programma Apollo Fly
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07Contesti commerciali proposti, non rete già installata. Configurazione, prestazioni e requisiti si definiscono per il singolo progetto. Ambientazione illustrativa.

Immobiliare: condomìni, residenze e welfare

DOVE SI APPLICA

Appartamenti, condomìni, residence, complessi 
immobiliari, senior living e spazi comuni.

CHI ACQUISTA

Gruppi e reti immobiliari, property e facility manager, 
amministrazioni condominiali e gestori residenziali.

CHE COSA PROPONIAMO

Attilio in appartamento; Apollo Mobile o Station in un’area 
comune idonea, con servizi concordati.

Un servizio per residenti da inserire 
nell’offerta immobiliare.
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08Contesti commerciali proposti, non rete già installata. Configurazione, prestazioni e requisiti si definiscono per il singolo progetto. Ambientazione illustrativa.

Ospitalità: un servizio in più per l’ospite

DOVE SI APPLICA

Hotel, resort, villaggi turistici, residence vacanze, 
campeggi, agriturismi, terme e spa.

CHI ACQUISTA

Proprietari, catene alberghiere, gestori di strutture e 
operatori turistici.

CHE COSA PROPONIAMO

Attilio Hotel in camera; Apollo Mobile o Station in un’area 
dedicata della struttura.

Ospitalità con un percorso salute 
riconoscibile.
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09Contesti commerciali proposti, non rete già installata. Configurazione, prestazioni e requisiti si definiscono per il singolo progetto. Ambientazione illustrativa.

Lavoro: salute e welfare aziendale

DOVE SI APPLICA

Uffici, fabbriche, infermerie, cantieri, poli logistici, 
magazzini, coworking e sedi aziendali.

CHI ACQUISTA

Imprese, direzioni HR, welfare aziendale, facility manager 
e fornitori di servizi.

CHE COSA PROPONIAMO

Una dotazione per lo spazio salute aziendale, collegata al 
percorso personale degli utenti.

Un progetto welfare definito sulle 
esigenze della sede.
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10Contesti commerciali proposti, non rete già installata. Configurazione, prestazioni e requisiti si definiscono per il singolo progetto. Ambientazione illustrativa.

Sport: un punto salute accanto all’attività

DOVE SI APPLICA

Centri e campi sportivi, palestre, piscine, club, 
accademie, stadi, palazzetti e ritiri.

CHI ACQUISTA

Gestori sportivi, società, associazioni, organizzatori e 
operatori del benessere.

CHE COSA PROPONIAMO

Apollo Mobile per ambienti flessibili; Station per sedi 
idonee e servizi strutturati.

Accesso organizzato per atleti, iscritti 
e staff.
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11Contesti commerciali proposti, non rete già installata. Configurazione, prestazioni e requisiti si definiscono per il singolo progetto. Ambientazione illustrativa.

Sanità: continuità tra struttura e persona

DOVE SI APPLICA

Farmacie, ospedali, cliniche, ambulatori, centri 
diagnostici, riabilitazione, RSA e assistenza 
domiciliare.

CHI ACQUISTA

Strutture sanitarie, reti di farmacie, gruppi diagnostici e 
operatori assistenziali.

CHE COSA PROPONIAMO

Punto fisico, app e condivisione autorizzata delle 
informazioni nei percorsi concordati.

Dati e documenti seguono la persona 
nel tempo.
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12Contesti commerciali proposti, non rete già installata. Configurazione, prestazioni e requisiti si definiscono per il singolo progetto. Ambientazione illustrativa.

Farmacie: la relazione continua dopo l’accesso

DOVE SI APPLICA

Farmacie indipendenti, reti, gruppi e farmacie di 
comunità, anche nei territori rurali.

CHI ACQUISTA

Titolari, reti di farmacie e interlocutori di categoria per 
progetti condivisi.

CHE COSA PROPONIAMO

Apollo Mobile negli spazi ridotti; Station nelle sedi idonee. 
App e Althea Med accompagnano la persona.

Il farmacista resta il riferimento del 
percorso.
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13Contesti commerciali proposti, non rete già installata. Configurazione, prestazioni e requisiti si definiscono per il singolo progetto. Ambientazione illustrativa.

Assistenza privata: strutture, domicilio e 
famiglie
DOVE SI APPLICA

RSA, residenze assistite, domicilio, poliambulatori, 
reti di assistenza e strutture private.

CHI ACQUISTA

Operatori di assistenza privata, gruppi sanitari e gestori di 
programmi salute e welfare.

CHE COSA PROPONIAMO

Attilio a casa; Apollo Mobile per i punti di assistenza; dati 
condivisi e raccordo con SOS Unit quando attivato.

La persona ritrova la propria storia nei 
passaggi di assistenza.
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14Contesti commerciali proposti, non rete già installata. Configurazione, prestazioni e requisiti si definiscono per il singolo progetto. Ambientazione illustrativa.

Commercio e mobilità: incontrare le persone

DOVE SI APPLICA

Supermercati, centri commerciali, aree di servizio e 
autogrill, stazioni, aeroporti e hub di mobilità.

CHI ACQUISTA

Reti commerciali, concessionari, gestori di aree di servizio 
e infrastrutture.

CHE COSA PROPONIAMO

Un punto salute identificabile, con spazio riservato, 
personale e orari definiti.

Un nuovo servizio dentro luoghi ad 
alta frequentazione.
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15Ambientazioni illustrative. Spazi, accessi, concessioni e presidio si definiscono nel progetto.

Apollo nei luoghi di passaggio

Piazze e spazi di comunità Soste autostradali e aree di servizio
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16Contesti commerciali proposti, non rete già installata. Configurazione, prestazioni e requisiti si definiscono per il singolo progetto. Ambientazione illustrativa.

Comunità: accesso anche fuori dai grandi centri

DOVE SI APPLICA

Scuole, università, comuni rurali, piazze, centri 
civici, biblioteche e spazi di comunità.

CHI ACQUISTA

Comuni, enti, istituti, gestori di campus, reti territoriali e 
operatori convenzionati.

CHE COSA PROPONIAMO

Configurazioni trasportabili o punti dedicati per progetti 
territoriali con presidio definito.

La tecnologia si adatta al territorio e 
alle persone.
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17Contesti commerciali proposti, non rete già installata. Configurazione, prestazioni e requisiti si definiscono per il singolo progetto. Ambientazione illustrativa.

Viaggiare: configurazioni per contesti speciali

DOVE SI APPLICA

Porti turistici, terminal passeggeri, crociere, 
navigazione e aviazione privata o commerciale.

CHI ACQUISTA

Gestori portuali, operatori turistici, compagnie, flotte e 
partner tecnici.

CHE COSA PROPONIAMO

Progetti su misura per la mobilità; Apollo Fly è il 
programma dedicato all’aviazione.

Estensioni da sviluppare con operatori 
specializzati.
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18Configurazioni illustrative della gamma. La dotazione e il servizio si adattano alla sede.

Apollo dove si abita e si soggiorna

Condomìni e complessi residenziali Hotel, resort e strutture ricettive
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19Ambientazioni illustrative. La serenità della scena non rappresenta un esito clinico o una garanzia sanitaria.

Attilio nella vita di ogni giorno

A casa, con la famiglia Nella camera dell’hotel
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20Uso rappresentato a veicolo fermo. Configurazioni e condizioni d’uso da verificare; nessun utilizzo durante la guida.

Attilio anche durante una sosta

In auto, durante una pausa In camion, durante la sosta
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ID LIFE GROUP

mioID®

Un’identità personale
collega le esperienze.

Dati condivisi con autorizzazione
Credenziali e accessi previsti dal progetto
Continuità tra fisico e digitale

Salute · Residenziale · Ospitalità
Eventi · Sport · Membership

Configurazioni definite per progetto. Ambientazione illustrativa.
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22Interlocutori proposti per l’attività commerciale. Decisore, budget, utenti e responsabilità si qualificano nel primo incontro.

Per ogni mercato, un compratore identificabile

Cliente Destinatari del servizio Motivo di acquisto da verificare

Gruppo immobiliare o 
condominio Residenti, proprietari e famiglie Servizio residenziale e welfare per la comunità

Hotel o operatore turistico Ospiti, staff e strutture della rete Differenziazione dell’offerta e servizio all’ospite

Impresa o gestore sportivo Dipendenti, iscritti, atleti e staff Welfare e servizio dedicato alla comunità

Farmacie e assistenza 
privata Clienti, assistiti e professionisti Percorsi di prossimità e continuità delle 

informazioni

Rete commerciale o 
infrastruttura Clienti, viaggiatori e personale Nuovo servizio nelle sedi e nei punti di transito

Ente o operatore territoriale Cittadini, studenti e comunità Accesso di prossimità nel progetto autorizzato
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23Configurazioni di offerta proposte. Contenuti, disponibilità, prezzo e livelli di servizio sono definiti nella proposta contrattuale.

Quattro offerte semplici da spiegare e acquistare

Offerta Che cosa comprende Per chi è pensata

Percorso personale Attilio, accesso ai moduli app e supporto 
previsto

Famiglie, residenti e configurazioni 
per l’ospite

Punto salute Mobile Valigia Apollo Mobile, moduli digitali e avvio 
concordato

Sedi con spazi ridotti o utilizzo 
flessibile

Spazio Apollo Configurazione Station e dotazione 
dedicata

Strutture con un’area idonea e 
servizi definiti

Progetto di rete Configurazioni per più sedi, gestione e 
supporto concordati

Catene, gruppi, imprese e operatori 
territoriali

Il raccordo con SOS Unit si aggiunge quando il servizio clinico è attivato.
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24Modello contrattuale da definire per cliente. Nessun prezzo, margine o volume commerciale è indicato o garantito.

Come si costruisce la proposta commerciale

Fornitura e avvio
Dotazione, configurazione, installazione e 
formazione secondo il progetto.

Piattaforma e aggiornamenti
Accesso ai moduli previsti, utenti autorizzati e 
mantenimento del servizio digitale.

Assistenza e manutenzione
Supporto, verifiche e tempi di intervento concordati 
nel contratto.

Servizi professionali
Prestazioni e disponibilità definite con il partner 
sanitario, quando previste.
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25Percorso operativo proposto. Tempi e condizioni dipendono da dotazione, disponibilità e verifiche richieste.

Da una sede a una rete, con un metodo comune

Qualificare

Utenti, bisogno, 
spazio, decisore e 
servizi da offrire.

Configurare

Dotazione, software, 
persone e condizioni 
di attivazione.

Avviare

Installazione, 
formazione, prove e 
supporto operativo.

Estendere

Verifica dell’utilizzo e 
replica della 
configurazione nelle 
sedi idonee.

La piattaforma resta comune. L’organizzazione segue il contesto.
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26L’attivazione rispetta il prodotto, il servizio e il mercato. Non si dichiara conformità assoluta o accesso indiscriminato ai dati.

Un servizio chiaro anche nelle responsabilità

Il cliente ospitante
Definisce gli utenti, gli spazi, il personale coinvolto e 
gli obiettivi del progetto.

ID LIFE GROUP
Configura le componenti tecnologiche e il supporto 
previsti dalla fornitura.

Il professionista sanitario
Svolge le attività cliniche autorizzate, con ruoli e 
responsabilità formalizzati.

La persona
Accede alla propria storia e condivide le 
informazioni nei limiti previsti.
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27Stato di partenza a ottobre 2026. Disponibilità e configurazione si confermano nell’offerta al singolo cliente.

Che cosa possiamo mostrare e che cosa va 
attivato
Componente Base sviluppata Passaggio per il progetto

ID LIFE e Althea Med App iPhone in TestFlight, profilo, 
documenti e AI

Collaudo sul percorso cliente e modalità di 
rilascio

Attilio Connessione e acquisizione verificate su 
iPhone

Verifiche prestazioni, uso e configurazione 
di vendita

SOS Unit Moduli personale, turni e fascicolo 
sviluppati

Organizzazione clinica, video, pagamenti e 
prova completa

Apollo Mobile / Station Gamma e configurazioni progettuali Ingegnerizzazione, dotazione e 
installazione validate

Apollo Fly Programma di sviluppo dedicato Partner e requisiti specifici per l’aviazione
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Qual è il vostro luogo?
Chi sono le vostre persone?

Partiamo da una sede, un bisogno e un servizio.
Costruiamo una proposta precisa per il vostro contesto.

Ivano Labruna
Founder & President · ID LIFE GROUP

reception@idlifegroup.com
idlifegroup.com



APPROFONDIMENTI COMMERCIALI

29Contesti potenziali da qualificare. Le attività sanitarie richiedono sempre un perimetro e un’organizzazione idonei.

Matrice dei contesti: abitare, ospitare, lavorare

Area Luoghi e organizzazioni da contattare

Residenziale Appartamenti; condomìni; residence; cohousing; studentati; senior living; complessi immobiliari; 
comunità residenziali

Turismo e ospitalità Hotel; resort; villaggi; campeggi; glamping; agriturismi; residence vacanze; ostelli; case 
vacanza gestite; terme; spa

Imprese e sedi di lavoro Uffici; fabbriche; infermerie; cantieri; magazzini; poli logistici; coworking; poli industriali; sedi 
direzionali; mense aziendali con spazio dedicato

Sport e benessere Palestre; fitness e wellness club; centri/campi sportivi; calcio, tennis, padel, golf; piscine; stadi; 
palazzetti; accademie; ritiri ed eventi

Salute e assistenza Farmacie e parafarmacie (limiti applicabili); ospedali; cliniche; poliambulatori; laboratori; centri 
diagnostici; riabilitazione; RSA; domicilio
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30Nelle aree aperte o di transito il servizio richiede uno spazio idoneo, riservato e presidiato secondo la configurazione.

Matrice dei contesti: territorio, commercio, 
mobilità
Area Luoghi e organizzazioni da contattare

Commercio e reti Supermercati; ipermercati; centri commerciali; retail park; gallerie commerciali; outlet; reti di 
distribuzione e concessionari

Strada e trasporto pubblico Autogrill e aree di servizio; stazioni ferroviarie; metropolitane; autostazioni; terminal e fermate 
autobus attrezzate; hub intermodali

Territorio e comunità Comuni rurali; aree interne; piazze; municipi; centri civici; biblioteche; spazi parrocchiali e 
associativi; cooperative; servizi territoriali

Formazione e campus Scuole; università; campus; istituti; residenze studentesche; centri di formazione; convitti, nei 
progetti e limiti applicabili

Viaggi ed eventi Aeroporti; lounge; porti; marine; terminal passeggeri; crociere; flotte; aviazione; fiere; congressi; 
concerti; eventi temporanei
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31Una proposta precisa nasce dalla qualificazione. La dotazione si decide dopo la definizione del servizio.

Le domande che trasformano un contatto in 
progetto
Da chiarire con il cliente Perché serve

Chi utilizza il servizio e per quale bisogno? Definire utenti, utilizzo e risultato atteso

Chi decide e chi acquista? Individuare responsabile, budget e procedura

Quali spazi e persone sono disponibili? Scegliere Mobile, Attilio o Station e il presidio 
necessario

Quali attività saranno effettivamente offerte? Separare tecnologia, informazione e prestazioni 
cliniche

Chi gestisce dati, supporto e responsabilità? Formalizzare ruoli, accessi e assistenza

Come si verifica il progetto prima di estenderlo? Concordare criteri, tempi e condizioni della replica
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